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Abstract

La negoziazione umanitaria € un processo attraverso il quale le organizzazioni umanitarie
e gli operatori sul campo cercano di ottenere l'accesso e fornire assistenza a popolazioni
colpite da crisi e conflitti. Questo tipo di negoziazione coinvolge spesso una serie di attori,
tra cui i gruppi armati, i governi locali, le comunita colpite e altre organizzazioni
internazionali. Uno degli obiettivi principali € garantire la sicurezza dei civili e degli operatori
umanitari, facilitando I'accesso agli aiuti e assicurando che le necessita fondamentali delle
persone siano soddisfatte. Il seminario si propone di analizzare alcuni degli aspetti chiave
della negoziazione umanitaria quali 'accesso umanitario, la protezione dei civili, | principi
umanitari, il dialogo con | gruppi armati, nonche’ la necessita’ del coinvolgimento delle
comunita’ locali. La negoziazione umanitaria &€ un compito complesso e delicato che richiede
competenze specifiche, pazienza e una profonda comprensione delle dinamiche locali e
internazionali. Attraverso simulazioni e giochi di ruolo per i partecipanti al seminario avranno
la possibilita di mettere in pratica le tecniche apprese e si confronteranno con i dilemmi reali

che gli operatori umanitari devono affrontare sul campo.
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